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EDI intra-Clipper  
S’il y a encore quelques années (pas si éloignées que cela) le fax était couramment utilisé, depuis quelques années 
le mail a pris le relais. Pourtant les échanges entre un client et ses fournisseurs (ou inversement) n’ont  pas changé : 
le client envoie à son fournisseur une commande, que celui-ci saisit manuellement dans sa GPAO, idem pour les 
devis, livraisons, Appel d’offres etc. 
Donc quel que soit le support (mail aujourd’hui, télécopie hier  ou … télex pour les plus anciens) la saisie des 
informations reçues reste manuelle. Depuis longtemps il existe une solution : c’est l’EDI (Échanges de Données 
Informatiques). Mais, celui-ci ne s’est pas encore généralisé. Cela vient du fait que chaque système a son propre 
langage et les systèmes sont nombreux. C’est la raison pour laquelle, chaque EDI, même s’il s’appuie sur une 
norme, est unique. 
Aujourd’hui vous êtes plus de 1600 clients à utiliser Clipper, vous travaillez donc sur le même système. C’est pourquoi 
nous avons mis en place l’«EDI intra-Clipper », dont le but est d’échanger facilement des fichiers entre vous. 
La première chose à faire est d’identifier les membres de la « communauté Clipper », généralement il y a un dialogue 
avec vos clients ou vos fournisseurs donc vous savez quels sont ceux qui utilisent Clipper et l’expérience peut vous 
permettre de reconnaître le « look »des documents commerciaux de Clipper. 
Une fois le client ou le fournisseur identifié, c’est simple, vous allez dans la fiche du tiers, dans l’onglet « divers » et 
vous cochez  « communauté Clipper ». Si vous savez comment il vous a identifié dans sa GPAO, vous pouvez saisir 
le code qu’il vous a attribué.  

Dans la capture d’écran ci-dessous, si le code de ma société est « CLIP » mais que mon client Sopymep m’a identifié 
en « CI », je coche et je saisis « CI ». 
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L’édito d’Arnaud Martin 

L’optique du « zéro papier » est un 

concept développé et mis en avant 

depuis fort longtemps.  

Chaque année et paradoxalement, 

des études révèlent que bien 

malheureusement les entreprises 

ont encore produit et utilisé plus de 

documents papier que l’année 

précédente.  

Chez Clip Industrie on a décidé au 

vu de la masse d'informations que 

vous avez à traiter et des délais qui 

se raccourcissent de promouvoir 

l’EDI Intra-Clipper. 

Plus de 1 600 entreprises utilisent 

Clipper et vous pouvez facilement 

reconnaitre qui, de vos clients ou 

fournisseurs, sont aussi des 

utilisateurs. 

L'EDI peut être défini comme 

l'échange, d'ordinateur à ordinateur, 

de données concernant des 

transactions en utilisant des réseaux 

et des formats normalisés. 

Dans la pratique, l'EDI permet de 

réduire notablement les interventions 

humaines dans le traitement de 

l'information, de rendre effectivement 

plus rapide et plus fiable le 

traitement de l'information et de 

disposer automatiquement d'une 

information exhaustive et fiable.  

La rapidité des échanges par EDI 

permet de fluidifier les informations 

échangées, et de réduire 

considérablement les coûts de 

traitement tout en améliorant la 

sécurisation des transactions.  

Ce processus permet la suppression 

des documents papier acheminés 

par la poste ou par fax et des saisies 

manuelles par des opérateurs. 

En dehors de l’EDI Intra-Clipper, 

nous gérons plus d’une 20 e de 

messages EDI spécifiques, comme 

pour Boost Aéro, Snecma, Volvo, 

Peugeot, Renault, Alstom, 

Bombardier, etc. 

Vos interlocuteurs sont à votre 

disposition pour étudier vos 

demandes. 

Merci de votre confiance et fidélité. 

 

 

. 

 

  

 
 Clip Industrie partenaire officiel de l’Hydroptère 

On retrouve la même chose côté 
fournisseur. À noter : le code 
n’est pas obligatoire, cela 
permet  de faciliter l’import.  

Si par exemple je réalise un BC 
pour mon fournisseur, on 
remarque un petit C sur le 
 i d’info du fournisseur, on 
retrouve ce même principe 
quand on ouvre la liste des tiers 
(clients ou fournisseurs), ce petit 
sigle permet de repérer 
facilement les membres. 

 

 

13e édition des Journées 
Utilisateurs Clipper  

à partir du 20 mai 2014 

http://www.clipindustrie.com/
http://www.clipindustrie.com/
http://www.commentcamarche.net/contents/756-pc-ordinateur-personnel
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Ne manquez pas  
nos Journées Utilisateurs 

 
Moment privilégié d’échanges entre 
entreprises, et de découverte de 
nos nouveautés. Nous vous 
parlerons de Clipper 7 et de son lot 
nouveautés mais aussi de Pulsia, 
de notre exclusivité Serena 5 S… 
Nous serons également, comme 
d’habitude, à votre écoute pour que 
nos développements collent à vos 
attentes. 

    
Programme et inscription 

 

Le logiciel de GPAO Top GP 
n’est plus distribué 

« Cela fera plus de vingt ans que je 
partage l’organisation industrielle 
des PME, et il semble que le moment 
soit venu de passer le relai. Les 
logiciels professionnels demandent 
beaucoup de ressources pour se 
maintenir face aux exigences des 
marchés mondialisés en mutation 
quasi permanente. L’histoire a fait 
de Top GP, un voisin très proche de 
la famille des Clipper de Clip 
Industrie, entreprise dont j’ai partagé 
un temps la destinée. Clip Industrie 
avait acheté, à l’époque, les sources 
de TM Evolution qui donnera plus 
tard naissance à la solution de 
GPAO Top GP. Il me semble naturel 
d’orienter tous les utilisateurs de 
Top GP vers l’éditeur Clip Industrie 
qui saura conseiller et proposer le 
transfert dans les meilleures 
conditions sur les solutions Clipper. » 

Jean Gilles Ochandiano, 

Editeur de TOP GP 

 

Une fois le BC créé, vous pouvez cliquer sur le bouton Export. 

 

Vous pouvez choisir d’exporter un ou plusieurs BC 

 

À noter :  

 Si vous mettez plusieurs N°, une coche permet de filtrer  les tiers qui sont membres de la « communauté 
Clipper »  

 Pour le BC vous pouvez également exporter le dossier technique, ceci est intéressant si par exemple vous 
décidez de faire sous-traiter la réalisation d’une pièce que vous réalisez habituellement. Le fournisseur récupère 
ainsi les données techniques. 

Vous confirmez le répertoire d’export (paramétrable) 
Un compte rendu apparaît : votre mail est prêt à être généré 

 

 

Écran «Client » 

Ce bouton va créer un mail 
avec le PDF en fichier joint,  
et surtout un fichier que le 
fournisseur pourra importer. 

Si l’on répond oui, Clipper va créer pour chaque 
BC, un mail contenant : 

1. L’adresse mail du contact, sinon celle de la 
société 

2. L’objet et le corps, automatiquement remplis 

3. Le PDF de l’impression du BC en pièce jointe 
4. Et le fichier à importer en pièce jointe. 

http://www.clipindustrie.com/
http://www.clipper-duo.com/bistrotdeclip/Programme_et_inscription_JU_2014.pdf
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Communication Microsoft 

 

Le support de Windows XP Service 
Pack 3 et d'Office 2003 ne sera plus 
assuré à partir du 8 avril 2014. 

 Utiliser Windows XP SP3 et Office 2003 
dans votre organisation après la fin de 
support pourrait vous exposer à 
certains risques. 

 Sur Windows 8, le risque d’infection est 
6,5 fois moins important que sur 
Windows XP. 

L’infographie de Clip Industrie 

 

 

 

 

 

Les bons chiffres de Clip Industrie  
en images. 

 

Ce qui permet  un gain de temps (imaginez une commande fournisseur avec une vingtaine de lignes) et évite les 
erreurs de saisie 

Société 1  Société 2  
Commande 
fournisseur 

Export 
   

Commande client 
Import  

Réception BL 
fournisseur 

Import 
   

Bon de livraison 
du client 

Export 
 

Réception facture 
fournisseur 

Import 
   

Facture du client 
Export 

 

 

Société 1  Société 2 
Appel d’offre 

Export    
Devis 

Import  

Réception 
Appel d’offre 

Import 

 
nouveauté prévue pour 

 

Devis 
Export 

La mise en place demande : 

1. De référencer les membres - Gestion/Tiers/Clients et Fournisseurs 

2. Le paramétrage des répertoires pour stocker les fichiers d’imports et d’exports -  Gestion/Données de 
base/paramètres globaux 

 

De son côté, votre fournisseur 
n’a plus qu’à récupérer votre 
mail, lire le PDF pour avoir un 
visuel et importer le fichier 
texte. 

Les différents modules disponibles se 
retrouvent autour de 2 axes : 

• La chaine des commandes :  

Liaisons ClientFournisseur   

• La chaine des appels d’offres : 

Liaison Appel d’offre Devi 

http://www.clipindustrie.com/
http://www.iconfinder.com/icondetails/3327/32/
http://www.iconfinder.com/icondetails/3327/32/
http://www.iconfinder.com/icondetails/3327/32/
http://www.iconfinder.com/icondetails/3327/32/
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Pour toute commande du 
module POCKET PC Clipper, 

avant le 31 mai 2014 
 

 

Nous offrons  
un Pocket PC  

Pidion BIP-5000 * 

Contactez au plus vite votre 
responsable commercial régional. 

* ou tout autre appareil équivalent, offre 
limitée au stock disponible. 

 
Rappel 

 

 

Créez des tableaux de bord et 
des graphiques personnalisés 

pour suivre et surveiller 
efficacement  les indicateurs 

stratégiques de votre entreprise. 

Nous vous invitons à découvrir 
Clipper Expert, au cours 

d'un web séminaire  

le mardi 8 avril 2014 

Pour suivre la session du matin de 

10h30 à 11h30 
inscrivez-vous ici 

Pour suivre la session de l'après-midi de 

14h30 à 15h30 
inscrivez-vous ici 

  
Notez bien qu'il s'agit d'une présentation 
à distance via Internet, et non sur site. 
Pour suivre la session, il suffit que votre 
ordinateur puisse se connecter à Internet 
et que vous disposiez d'un téléphone à 
proximité ou d'un casque relié à votre PC. 

3. De paramétrer le corps et l’objet du mail 
pour chaque type d’export (BC, BL, AO, 
Facture) 

Fichiers/Configuration/Configuration des états 
commerciaux, Sélection du document sur « 
Export xxx » 

Il existe des balises  %0 à %n, chaque balise 
sera automatiquement remplacée. Dans le cas 
du BC, le %0 sera remplacé par le N° de BC, 
%1 par le fournisseur etc. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
L’import permet de créer le devis : 
• La partie en-tête avec : le client, la référence de l’appel d’offre, les dates etc. 
• Le corps avec : toutes les pièces et éventuellement les offres.  
Si les prix étaient proposés par le client,  ils remontent également. 

 
 
 
 
 

 

 

 

Le fournisseur  
(qui a lui aussi Clipper)  

va faire l’inverse, c’est-à-dire :  
Depuis le devis il va importer 

le fichier reçu dans sa 
messagerie. 

Nb : L’importation peut être faite 
aussi bien depuis le devis simplifié 
que depuis le devis complet avec 

dossier technique. 
 
 
 
 
 
 

Franck Dichamp 

Responsable développement 

 

 

 

 

On retrouve le même principe dans 
le module appel d’offre. Un simple 
clic permet de générer  l’export. 

http://www.clipindustrie.com/
http://www.clipindustrie.com/cartes
http://www.clipindustrie.com/suivi_sarbacane/suivi_1.php?3&5001-196&10&LFUJz7jLRubNyZEJJxIRCg
http://www.clipindustrie.com/suivi_sarbacane/suivi_1.php?3&5001-196&11&LFUJz7jLRubNyZEJJxIRCg

