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Nouveautés disponibles sur la V6 dans le module finance  

Tableau de bord 

Plus de visibilité  

a) Désormais il est possible de voir le détail du devis ainsi que le détail du résiduel : un clic dans ces cellules et 
une fenêtre de détail s’ouvre 

b) En haut trois jauges, en pourcentage et montant. Elles montrent les coûts prévus, probables et réels. On peut 
faire le calcul par rapport au montant commandé, livré ou facturé. 

c) À gauche, des voyants permettent de situer l’avancement et de voir le détail 

 Livraison client = Vert, livraison(s) effectuée(s)/ Orange, reste à livrer/ Rouge, Livraison en retard 

 Facture client = Vert, Facture(s) réalisée(s)/ Orange, Montant facture(s) validée(s) < Montant affaire/ Rouge, 
Facture(s) non réglée(s) (si gestion règlement dans Clipper) 

 Commande fournisseur = Vert, BC réalisé(s)/ Orange, BC avec BL ou Facture(s) non réceptionnée(s) 

 Livraison fournisseur = Vert, Livraison(s) réceptionnée(s)/ Rouge, Livraison(s) en retard 

 Facture fournisseur = Vert, Facture(s) réceptionnée(s) 

 FNC / AQ = rouge non-conformité existante 

 PV = procès-verbal existant 

Les voyants permettent d’ouvrir directement le document adéquat (si l’affaire n’en a qu’un seul)  ou une liste (dans 
ce cas un double clic sur la ligne ouvre le document sélectionné). Un paramétrage permet de garder l’affichage 
dans la liste même s’il n’y a qu’un seul document (cf. paramétrages réponses) 

d) À droite un histogramme pour comparer visuellement les coûts devis, prévus, probables et réels. 

e) En bas on reprend les quantités et montants pour la partie commandée, livrée et facturée.  

 

Analyse en cascade 

  Vous êtes de plus en plus nombreux à lancer des sous-ensembles par quantité économique. Ces sous-
ensembles sont mis en magasin puis utilisés pour être montés dans des ensembles qui eux même peuvent se 
retrouver dans des ensembles supérieurs. 

  Au niveau du tableau de bord d’un ensemble de premier niveau, cela se traduit par des sorties de stock qui vont 
alimenter les coûts dans la colonne fourniture. Ainsi il n’est pas possible d’avoir une répartition des coûts selon 

les 5 types : fourniture, MO réalisation, MO étude, S/T réalisation et S/T étude. 

L’édito d’Arnaud Martin 

Pendant la trêve estivale de juillet / 
août, 25 nouveaux clients dont 2 au 
Maroc, 2 en Suisse et 1 en Hongrie 
nous ont rejoint. Pour une période 
souvent un peu moins mouvementée 
que le reste de l’année, c’est très 
encourageant et laisse présager une 
belle rentrée.  

D’autant que, comme tous les ans, 
nous avons anticipé notre saison en 
réunissant toutes nos équipes fin 
août pour esquisser notre feuille de 
route du dernier trimestre 2013 et les 
premiers de 2014. 2 journées très 
studieuses où toutes les difficultés 
sont abordées sans détour dans une 
ambiance détendue.  

Fidèle à nos habitudes, cette année 
encore, notre communication 
privilégiera vos succès. Vous 
pourrez suivre vos actualités sur 
notre page Facebook, informations 
que nous relayons également à 
l’attention des professionnels sur 
Twitter. Rappelez-vous que notre 
Clip Info peut également diffuser vos 
messages auprès de la communauté 
Clipper (plus de 10 000 exemplaires) 

Nous relançons aussi la deuxième 
édition de notre concours photo pour 
revaloriser les métiers de l’industrie. 
Les plus belles images seront 
réunies au sein d’un nouveau livre 
photo édité par Clip Industrie et 
distribué lors de nos prochaines 
journées utilisateurs. Nous comptons 
sur votre participation massive. 

Vous l’avez compris, c’est la qualité 
du service Clip Industrie qui fait 
l’objet de toute notre attention et pour 
lequel nous demandons souvent 
votre avis.  

Chaque nouvelle expérience est 
source de progrès pour l’ensemble 
des utilisateurs de Clipper. Plus nous 
sommes et plus Clipper s’ajuste aux 
meilleurs pratiques. Le parrainage 
reste, pour nous, la porte d’entrée la 
plus prestigieuse puisqu’elle vient de 
la recommandation d’un client. 

Merci de votre confiance 

 

    

 

Nous vous attendons Hall 5 – K 30  
 Du Mardi 22 octobre au Jeudi 24 

octobre 2013 

 
  Clip Industrie partenaire officiel de l’Hydroptère 

https://www.facebook.com/pages/Clip-Industrie/208599912501390?ref=hl
https://twitter.com/ClipIndustrie
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  Dans le premier onglet il y a une nouvelle coche, , celle-ci va rechercher toutes 
les affaires filles, petites filles etc. pour reconstituer une cascade. Clipper génère des rangs fictifs 

  Pour retrouver la liaison entre affaires mères et filles il faut deux conditions : 

• Travailler en calcul de besoins avec réservation sur fabrication. 

ou 

• Travailler en PDP avec de la matière lotie. 

  Une fois que Clipper a trouvé les affaires filles, les coûts sont 
proratisés entre le besoin de l’affaire mère et la quantité fabriquée 
pour l’affaire fille. Un tableau montre les liaisons avec leurs 
coefficients et des rangs théoriques reconstitués grâce aux liaisons. 

  Visuellement le tableau de bord ne va pas changer, seules les valeurs seront différentes : tous les coûts liés à 
des lignes de nomenclatures reliées à des affaires filles seront supprimés et à la place on trouvera la répartition 
des différents coûts de l’affaire fille  (… qui elle-même peut avoir des filles). 

  Par contre le détail de chacune des cellules sera différent : il a la particularité de trier par affaire mère et filles 
et de proposer des sous-totaux.  Les pièces sont dans une arborescence, ce qui permet d’ouvrir  pour voir le 
détail ou de fermer le dossier (même principe que le récapitulatif devis, cf. Clip Info N°114 de décembre 2012) 

 

Récapitulatif 

Ce module a été réécrit pour être plus en conformité avec les écrans d’analyse de Clipper. Nous avons donc : 

 

 

8e séminaire Clip Industrie 

 

 

Comme tous les ans, avant la 
reprise, Clip Industrie a fait le bilan 
de la saison passée et mis en 
place les actions de la rentrée.  

Sans ébruiter les petits secrets, 
nous pouvons vous dire que la 
version 7 de Clipper avance bien 
et qu’elle est prometteuse, que 
nous travaillons sur nos journées 
utilisateurs de l’été prochain, que 
des projets audacieux sont bien 
avancés, que nos 10 responsables 
de projets assistés de leurs 3 
responsables de secteur sont fin 
prêts, que notre support technique 
va rapidement évoluer dans le bon 
sens… bref que Clip Industrie va  
bien et que toutes ses équipes 
vont tout mettre en oeuvre pour 
que la saison 2013 / 2014 soit un 
cru dont on se souvienne.  

 

Le parrainage, 
tout le monde y gagne 

Recommandez Clipper : 

Pour toute licence souscrite d’une 
entreprise que vous aurez parrainée, 
recevez 150 € de chèques cadeaux 
valables dans plus de 400 
enseignes et 40 000 magasins.  

Votre entreprise gagnera en plus 
500 € sur sa prochaine année de 
maintenance Clipper.  

Parlez-en à votre responsable 

régional. 

 

 

Étoffé l’onglet filtre avec plus de critères (N° 
d’affaire, code pièce, N° de commande client, 
groupe financier etc.) et ajouté des filtres de 

sélection (commence par, contient etc.) 

L’onglet résultat  a été modifié pour être plus clair :  
• Ajout de colonnes (quantité de référence, ratio…) 
• les  totaux  sont modifiables 

Nb : en bas une petite icône « dossier » permet de 
garder les sous-totaux par client. Dans ce cas 

l’affichage sera sous la forme arborescente. 
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Le saviez-vous ! 

 

Mieux connaitre la barre de message  
en bas de l’écran principal 

 

a) Tapez un mot/phrase clé et vous avez un accès 
direct à tous les programmes qui contiennent ce 
mot, un double clic sur une ligne et vous êtes dans 
l’écran. 

b) Le nombre de messages non lus. Un clic et vous 
rentrez dans le module de messagerie 

c)  Le nom de la société. Un clic et vous avez le 
chemin complet des données 

 

d) Le code de l’employé qui a ouvert Clipper. Un clic 
et vous avez le nom complet. 

e) La date du jour. Un clic et vous avez un calendrier 
semestriel avec de nombreuses fonctions : 
Calendrier avec les fêtes, affichage des N° de 
semaine, Recherche d’un N° de jour ou de 
semaine, affichage d’un calendrier prévisionnel 
pour un employé, affichage des dates de fermeture 
de la société, etc. 

 

f) Indique si la société est en mode classique ou 
client/serveur 

Images insolites 

 
Merci à Danièle BOUCHOT pour cette photo, rassurez-vous nous 
ne faisons pas dans l’étui à lunette.  

 

 

Tableau de synthèse 

L’onglet graphique des achats a été revu : en effet en début ou fin de mois les résultats étaient 
corrects. Mais en milieu de période, Clipper ne tenait pas compte des factures déjà reçues. Par 
ailleurs, nous avons séparé les marchandises reçues mais non facturées (MRNF) de la période 
et les MRNF avant le mois en cours (en retard). Nous en avons également profité pour rajouter 
des choix de cumuls  

 

 

 

Ajout d’un onglet cumul 
avec un tableau à  

2 dimensions  

Cumul du reste à livrer + 
facturé + MRNF sur la 
période : on remarque 
que le résultat est plus 

représentatif de la réalité 

Cumul avec tous  
les retards 
 
À noter : désormais  
on retrouve ce double 
choix de cumul dans 
l’onglet graphique vente 

Exemple : Sans cumul 
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En-cours 
Deux Nouvelles options dans les paramètres globaux (disponibles depuis  
la V6.0.6.0) : 

 Possibilité de majorer le montant des achats (Même coefficient pour les 
fournitures et sous-traitances) 

Ceci permet d’augmenter les coûts des achats pour inclure des frais de  
port, de manutention, douane etc. 

 Possibilité d’exclure les affaires à l’état « Terminé » du calcul des en-cours. 
Lors de la mise à jour de la base, l’option sera cochée par défaut  ce qui 
permet de rester compatible avec l’ancien fonctionnement quand on passe 
une affaire à l’état T ou S, celle-ci sort de l’en-cours. 

Franck Dichamp 
 

 
 

 
 

 

Notre concours photo continue sur le nouveau thème « Montrez-nous l’industrie » 

Suite à un incident sur notre site internet survenu cet été, nous avons perdu les photos du concours, nous nous en 
excusons auprès des photographes et leur suggérons de bien vouloir télécharger à nouveau leurs travaux. 

Nous en profitons pour élargir le thème afin de recueillir un maximum d’images surprenantes. 

Vous connaissez maintenant la formule, les photos sont notées directement sur notre site Internet (il n’est pas 
obligatoire de concourir pour noter les photos), les gagnants remportent de jolis cadeaux ainsi que les entreprises 
lauréates. Un magnifique livre des meilleures photos du concours (L’édition précédente a été distribuée à 2000 ex.) 
est offert à tous les participants. 

Tout est en ligne : http://www.clipindustrie.com/pages/concours-2013--2014-deuxieme-edition 

Règlement : http://www.clipindustrie.com/pages/reglement-concours 

Les gagnants de l’édition précédente : http://www.clipindustrie.com/pages/resultats-concours-photo-2012 

Le site du précédent concours : http://www.clipperclic.com/ 

Le livre : http://www.clipindustrie.com/app/webroot/img/pdf/Livrebd.pdf 

Merci de votre participation 

.  

Bienvenue à nos nouveaux 
collaborateurs 

 

 

 

 

Nicolas Paris au développement 

Vanessa Balcerek et  

Loïs Besson au support technique 

et Sylvie Durand aux spécifications 
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