L’édito d’Arnaud Martin

Pendant la tréve estivale de juillet/
ao(t, 25 nouveaux clients dont 2 au
Maroc, 2 en Suisse et 1 en Hongrie
nous ont rejoint. Pour une période
souvent un peu moins mouvementée
que le reste de I'année, c'est trés
encourageant et laisse présager une
belle rentrée.

D'autant que, comme tous les ans,
nous avons anticipé notre saison en
réunissant toutes nos équipes fin
ao(t pour esquisser notre feuille de
route du dernier trimestre 2013 et les
premiers de 2014. 2 journées trés
studieuses ou toutes les difficultés
sont abordées sans détour dans une
ambiance détendue.

Fidéle & nos habitudes, cette année
encore, notre communication
privilégiera vos succes. Vous
pourrez suivre vos actualités sur
notre page Facebook, informations
que nous relayons également a
lattention des professionnels sur
Twitter. Rappelez-vous que notre
Clip Info peut également diffuser vos
messages aupres de la communauté
Clipper (plus de 10 000 exemplaires)

Nous relangons aussi la deuxiéme
édition de notre concours photo pour
revaloriser les métiers de l'industrie.
Les plus belles images seront
réunies au sein d'un nouveau livre
photo édité par Clip Industrie et
distribué lors de nos prochaines
journées utilisateurs. Nous comptons
sur votre participation massive.

Vous l'avez compris, c'est la qualité
du service Clip Industrie qui fait
I'objet de toute notre attention et pour
lequel nous demandons souvent
votre avis.

Chaque nouvelle expérience est
source de progrés pour I'ensemble
des utilisateurs de Clipper. Plus nous
sommes et plus Clipper s'ajuste aux
meilleurs pratiques. Le parrainage
reste, pour nous, la porte d’entrée la
plus prestigieuse puisqu’elle vient de
la recommandation d'un client.

Merci de votre confiance

Ly
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Nous vous attendons Hall 5 - K 30
Du Mardi 22 octobre au Jeudi 24
octobre 2013

Nouveautés disponibles sur la V6 dans le module finance

Tableau de bord
Plus de visibilité

a) Désormais il est possible de voir le détail du devis ainsi que le détail du résiduel : un clic dans ces cellules et
une fenétre de détail s'ouvre

b) En haut trois jauges, en pourcentage et montant. Elles montrent les codts prévus, probables et réels. On peut
faire le calcul par rapport au montant commandé, livré ou facturé.

c) A gauche, des voyants permettent de situer I'avancement et de voir le détail
= Livraison client = Vert, livraison(s) effectuée(s)/ Orange, reste a livrer/ Rouge, Livraison en retard

= Facture client = Vert, Facture(s) réalisée(s)/ Orange, Montant facture(s) validée(s) < Montant affaire/ Rouge,
Facture(s) non réglée(s) (si gestion reglement dans Clipper)

= Commande fournisseur = Vert, BC réalisé(s)/ Orange, BC avec BL ou Facture(s) non réceptionnée(s)
= Livraison fournisseur = Vert, Livraison(s) réceptionnée(s)/ Rouge, Livraison(s) en retard

= Facture fournisseur = Vert, Facture(s) réceptionnée(s)

= FNC / AQ = rouge non-conformité existante

= PV = proces-verbal existant

Les voyants permettent d’ouvrir directement le document adéquat (si I'affaire n’en a qu’un seul) ou une liste (dans
ce cas un double clic sur la ligne ouvre le document sélectionné). Un paramétrage permet de garder 'affichage
dans la liste méme s'il n’y a qu'un seul document (cf. paramétrages réponses)

d) A droite un histogramme pour comparer visuellement les codits devis, prévus, probables et réels.

e) En bas on reprend les quantités et montants pour la partie commandée, livrée et facturée.
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Qté Cdée
Mont. Affaie

2,00 Qtéliviée 1.00 Qté facturée

200000€ Mont. Livié 1000.00€ Mont. facturé
Piix Rev L./ Réel 138330€

Tableau de bord pour [affaire 3056, Ctient: DASS (DASSAULT), 3
Etat: F, Délai: 25/04/2012, Qté fabriquée: 2
Code piéce: PAN-525_100 PANNEAUX PASSERELLE

Prix Rev U./ Prob. 1627,30€ tfac. validées

Analyse en cascade

Vous étes de plus en plus nombreux a lancer des sous-ensembles par quantité économique. Ces sous-
ensembles sont mis en magasin puis utilisés pour étre montés dans des ensembles qui eux méme peuvent se
retrouver dans des ensembles supérieurs.

Au niveau du tableau de bord d'un ensemble de premier niveau, cela se traduit par des sorties de stock qui vont
alimenter les colts dans la colonne fourniture. Ainsi il n’est pas possible d'avoir une répartition des co(ts selon
les 5 types : fourniture, MO réalisation, MO étude, S/T réalisation et S/T étude.
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| Répartir les colits selon les affaires files:

Dans le premier onglet il y a une nouvelle coche, , celle-ci va rechercher toutes
les affaires filles, petites filles etc. pour reconstituer une cascade. Clipper génére des rangs fictifs

Pour retrouver la liaison entre affaires méres et filles il faut deux conditions :
« Travailler en calcul de besoins avec réservation sur fabrication.

ou
. s . j Affaire’ Tauxqf Rang T}’q" Figce qu
* Travailler en PDP avec de la matiére lotie. e e VELGHOMMETGF - |
Une fois que Clipper a trouvé les affaires filles, les colits sont 326 500% 141 CADREADULTEER
tisés entre le besoin de I'affaire mére et | tité fabriqué 23 2N AOLES 8¢ séminaire Clip Industrie
proratisés entre le besoin de I'affaire mére et la quantité fabriquée 394 273 1720 RAYON2S o°sen e Clip ind
pour ['affaire fille. Un tableau montre les liaisons avec leurs NI L7 VN2 MOYSIREN > Vg e
coefficients et des rangs théoriques reconstitués grace aux liaisons. 1 pRas ;
. el PR > -
Visuellement le tableau de bord ne va pas changer, seules les valeurs seront différentes : tous les collts liés 3 G
des lignes de nomenclatures reliées a des affaires filles seront supprimés et a la place on trouvera la répartition FEEE—_.: -
des différents colts de I'affaire fille (... qui elle-méme peut avoir des filles). <

Par contre le détail de chacune des cellules sera différent : il a la particularité de trier par affaire mére et filles
et de proposer des sous-totaux. Les piéces sont dans une arborescence, ce qui permet d’ouvrir pour voir le
détail ou de fermer le dossier (méme principe que le récapitulatif devis, cf. Clip Info N°114 de décembre 2012)

I —_— . - s S |
0 Colts réels (Réalizations, M.O) 4 ‘s .‘_ -. ._ 3
(Fo) | (5)(&p) | Monnaie Affichée || (&) [ ; ) ; ) )
= e = reprise, Clip Industrie a fait le bilan
= Résul 0 P q
souat [ALumds de la saison passée et mis en
\l;“ Type qAAffaire q‘ArticIe.-"Désignation gammeaf Qe Tps. qf Montart qf Dézignation qf Dézignation qf [résignation B p|ace |es aCtionS de |a rentrée_
= | &ffaire : 3122 - Pigce : VELOHOMMETOP 14 740,00 j S , b t | tt t
[+ Paintage 3122 MONTAGE 10,00 500,00€ BOUTROM WINC ans eoruiter ies pe I.S secrets,
| Pairtage 3122 CONTROLE 4,00 240,00 BOUTRON VINC nous pouvons vous dire que la
- | Affaire 1 3126 - Pidce : CADREADULTEBRUT 2437 1 230,00 Vers|on 7 de Cllpper avance blen
|| Pointage 3126 DEBIT 10,08 50417 € COURD PATRIC ’
|| Pointage 3126 SOUDURE 1017 508.33€ COURD PATRIC Et qU e”e eSt prometteusle, que
| Pointage 3126 SOUDURE 1.00 50,008 BOUTROM VNG nous travaillons sur nos journées
|| Pointage 3126 CONTROLE 117 Foo0€e COURD PATRIC ili YALA i
|| Pointage 3126 PEINTURE 0.25 1250€ BOUTROM WINC Utlllsate.urs de l ete prOCham’,que
| Printage 3126 PEINTURE 1,70 B5.00€ COURD PATRIC des projets audacieux sont bien
= | Affaire : 3123 - Pigce : ROUEZE 202 100,83 avancésy que nos 10 responsab|es
JPointage 3123 MONTAGE 2,02 10083 € COURD PATRIC de prOjetS aSSiStéS de |eUrS 3
= | &ffaire : 3125 - Pigce | MOY-50<E0<4 252 126,36 b| d t t f
|| Pointage 3125 DEBIT 1.50 7H14€ BOUTROM WINC I reﬁponsa 232l L Sl .m
| Paintage 3125 TOUR COMMANDE NUMERI 102 51.23€ BOLITRON YING préts, que notre support technique
f va rapidement évoluer dans le bon
AIETAFR sens... bref que Clip Industrie va
= bien et que toutes ses équipes
Récapitulatif vont tout mettre en oeuvre pour
Ce module a été réécrit pour étre plus en conformité avec les écrans d'analyse de Clipper. Nous avons donc : ~ que la saison 2013 /2014 soit un
G e N e cru dont on se souvienne.
o) (To) @)/ Momsnaichée. (B cUR0 ENG S [ h ' =1
Wt mRdnta | O 3 ki
i ramenee (B Bo Etoffé I'onglet filtre avec plus de critéres (N°
I - = - | d’affaire, code piece, N° de commande client, ! il
—— oy groupe financier efc.) et ajouté des filtres de '~ @ :‘i;
Dot o) : sélection (commence par, contient etc.) - o
Daedetn: | 000572012 23/ J \ Le parrainage,
e tout le monde y gagne
-3
| ot e , , Recommandez Clipper :
(] | Enchae toutes les affares dont vous e e chent SIFaf |
D . .2 wggeeriew Pour toute licence souscrite d’'une
e T entreprise que vous aurez parrainée,
il , , " s A : recevez 150 € de chéques cadeaux
Pz eoe e e M Mt T o, L'onglet résultat a été modifié pour étre plus clair : valables dans olus deq 400
1 e am e + Ajout de colonnes (quantité de référence, ratio...) enseignes et 4% 000 macasins
B +les totaux sont modifiables 9 9 :
Votre entreprise gagnera en plus

Nb : en bas une petite icone « dossier » permet de
garder les sous-totaux par client. Dans ce cas
l'affichage sera sous la forme arborescente.

500 € sur sa prochaine année de
maintenance Clipper.

Parlez-en a votre responsable
régional.

Toul: 2056 100006 126066

Masquer une ailase Massgans AFF. avos 100EE Marge
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LA LETTRE D’'INFORMATION DE CLIP INDUSTRIE

Le saviez-vous !

Mieux connaitre la barre de message
en bas de I'écran principal

@ GPAO. CLIPPER - Version 6.0.7.1

Fichiers Geston  [§) Recherches . Anomaies 1 Messagere @) Expert &) EDI ?

Modules B
(Gestion Bon de Livraison []
(Gestion.Bon de Livraison
|Gestion Facture
|Gestion Facture
|Gestion Achats.
|Gestion Achats.

(Gestion Achats ¢ 4

) 0 Message(s)  CLUBVEDSURC BAUF LE05/09/2013 o HyperFie

Liste des Programmes
Ediion de Bon de Livraison

Recherche sur Bon de Livrsison

(Chirage Bon de Livraison

Liste des Bons de Livraison & Chifrer
Livraison / Retour au Foumisseur

[Récepton de Bon de Livsison Fouissewr
[Recherche sur Bon de Livraison Foumissaus. @ [

[Recherche Menu - _ ivraison]

a) Tapez un mot/phrase clé et vous avez un accés
direct a tous les programmes qui contiennent ce
mot, un double clic sur une ligne et vous étes dans
I'écran.

b) Le nombre de messages non lus. Un clic et vous
rentrez dans le module de messagerie

c) Le nom de la société. Un clic et vous avez le
chemin complet des données

=

@ Répeitoire dez données - d:MichiershClub Va1

G.P.A.O. CLIPPER - Version 6.0.7.1
—

d) Le code de I'employé qui a ouvert Clipper. Un clic
et vous avez le nom complet.

e) La date du jour. Un clic et vous avez un calendrier
semestriel avec de nombreuses fonctions :
Calendrier avec les fétes, affichage des N° de
semaine, Recherche d'un N° de jour ou de
semaine, affichage d’un calendrier prévisionnel
pour un employé, affichage des dates de fermeture
de la société, etc.

0 Colendrier Semestriel - ;l@
| 4% .
| Rechechadoun' | ouSemanen [36 o)

{ )

Joudi § Seprembre 2013 - Jour n° 242, Semaine n* 36 - Saint Ralssa w13 )

| Juiiet Aoat

[/L1 Thiemyan 31 Aiphoese
Mareas ulien

Novembre Décembre Janvier

V1 Toussint M1 o carun
82

.

g

<izzron<ezzron<izzron<Ebzron<c

w<czEron<tezroe

f) Indique si la société est en mode classique ou
client/serveur

Images insolites

Merci & Daniéle BOUCHOT pour cette photo, rassurez-vous nous
ne faisons pas dans I'étui a lunefte.

Q@ Récaptulatit T [ e
| 08) Jo) (@) emacsscree GO @ ~
| .
e et | Fulind
1 * * * v * ¥ T .
o Marge
Ugne / Clorns Q PMO @ PA/TQ Prford B Q. Msgexa MO @ a2 o mem2 B
Lo [3 FSAIPE 2851000 36 VI DA SIWK -
P P 50PA< 827300 T4 05700 AR 10BN 93 A0 10000%
1022 15870 o A A
Geonpe financier 363011 2019300 1083% 15000 WETX
s 22006 171630 2302 an28%
Représentant C 357748 23690 2102890 n8x M0
e [DOVET 7450000 7540 1033032 e
e 16600 1 s 5.
Semane |[BMwW)B 10 554,00 BAX
[FASEIF 1454200 %87% 18000
S Vi CJiersi s1a000
[LAPOR) 36 726,50 100,008
s AT a0
Chargé daffare. (51FA8) <
DASSIC 3911438 B
Commande |REELJF 1239320 k- 3093% 17698
_mERA) 1448300 120 15%30
Ve [FeNa 2250640 7T 2360400 WX W0 WX o f
Code Acoite. < -‘
Scme 12265705 625823 10232834 6682
! Piics Compteur s
Moyeme 8% 1z5% 2506
b @

Tableau de synthése

Ajout d'un onglet cumul
avec un tableau a
2 dimensions

L'onglet graphique des achats a été revu : en effet en début ou fin de mois les résultats étaient
corrects. Mais en milieu de période, Clipper ne tenait pas compte des factures déja regues. Par
ailleurs, nous avons séparé les marchandises regues mais non facturées (MRNF) de la période
et les MRNF avant le mois en cours (en retard). Nous en avons également profité pour rajouter

des choix de cumuls

4 Tableau de Synthése

-
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[ Tableau de Synthése — B . -

Exemple : Sans cumul

Cumul du reste a livrer +
facturé + MRNF sur la
période : on remarque
que le résultat est plus
représentatif de la réalité

Cumul avec tous
les retards

A noter : désormais

on retrouve ce double
choix de cumul dans
I'onglet graphique vente
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En-cours [ |

Deux Nouvelles options dans les paramétres globaux (disponibles depuis ~ ="°2"" e o

la V6060) . ) &la saisie iéglement ) Mage TdE

e Possibilité de majorer le montant des achats (Méme coefficient pour les T de minoration des factures clients | 10| % '
fournitures et sous-traitances) T de majorstion pout les achats | 0] © Fiaisfive () % |

Ceci permet d'augmenter les colts des achats pour inclure des frais de

port, de manutention, douane etc. En-cours  Misc ajour ewe

e Possibilité d'exclure les affaires & I'état « Terminé » du calcul des en-cours. B ateniene | 1@ Ja

Lors de la mise a jour de la base, I'option sera cochée par défaut ce qui o minorston dos factures choms ig -

permet de rester compatible avec 'ancien fonctionnement quand on passe T de maration pour les achals | 10©) Fraisfhe © % : >
une aﬁalre é |létat T ou S, Ce”e-CI Sort de |len_Cours Le passage & ['état "T" permet d'exclure ['affaire de l'en-cours | Blenvenue a nos nouveaux
collaborateurs
Franck Dichamp

2013/14

Deuxiéme édition

Clip Industrie

Notre concours photo continue sur le nouveau théeme « Montrez-nous I'industrie »
Suite a un incident sur notre site internet survenu cet été, nous avons perdu les photos du concours, nous nous en
excusons auprés des photographes et leur suggérons de bien vouloir télécharger a nouveau leurs travaux.

Nous en profitons pour élargir le théme afin de recueillir un maximum d'images surprenantes.

Vous connaissez maintenant la formule, les photos sont notées directement sur notre site Internet (il n’est pas
obligatoire de concourir pour noter les photos), les gagnants remportent de jolis cadeaux ainsi que les entreprises
lauréates. Un magnifique livre des meilleures photos du concours (L 'édition précédente a été distribuée a 2000 ex.)
est offert a tous les participants.

Tout est en ligne : http://www.clipindustrie.com/pages/concours-2013--2014-deuxieme-edition

Réglement : http://www.clipindustrie.com/pages/reglement-concours

Les gagnants de I'édition précédente : http://www.clipindustrie.com/pages/resultats-concours-photo-2012

Nicolas Paris au développement

Le site du précédent concours : http://www.clipperclic.com/

Vanessa Balcerek et
Lois Besson au support technique
Merci de votre participation et Sylvie Durand aux spécifications

Le livre : http://www.clipindustrie.com/app/webroot/img/pdf/Livrebd.pdf
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